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กลยทุธก์ารวางแผนการตลาด 
และการขายยคุใหม ่(Online) 

 
 

วทิยากร: อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร 
อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด  
บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั จากสหรัฐอเมรกิา   

Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชัTน จํากัด (มหาชน)  
และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม ์(ไทย) จํากัด จากเยอรมนี 

จากประสบการณ์ตรงและจรงิในวงการทีTมากดว้ยคณุภาพมากกวา่ 30 ปี 

 
24 พฤศจกิายน 2564 
09.00 – 16.00 น. 

** อบรม Online ผา่นโปรแกรม TeamLink 
U 
 
 

หลกัการและเหตผุล:  
 ปัจจุบันสภาพการแขง่ขนัในสมรภมูธิรุกจินั]น ทวคีวามรุนแรงมากขึ]นทกุปี โลกมกีารเปลีTยนแปลงขึ]นมากมาย 
ทําใหพ้ฤตกิรรมผูบ้รโิภค รวมถงึรา้นคา้หรอืหา้งสรรพสนิคา้ตอ้งปรับตัวกบัการเปลีTยนแปลงดว้ยเชน่กนั ดังนั]น นัก
ขายและนักการตลาดทั ]งหลายพยายามคน้หากลยุทธก์ารตลาดใหม่ๆ เพืTอใหบ้รรลุถงึความสําเร็จของธรุกจิ  การ
วเิคราะหเ์จาะลกึเรืTองราวทางการขายและการตลาดของธรุกจิ โดยมองภาพทีTแทจ้รงิใหเ้ห็นชดัเจนมากขึ]น และหา
กลยทุธแ์ละวธิกีารในการแขง่ขันในตลาดรูปแบบใหม่ เพืTอใหม้องอนาคตไดช้ดัเจน วางแผนไดถู้กตอ้ง แยบยล และ
ไดผ้ล  ทั ]งแผนการขายและแผนการตลาดซึTงตอ้งสอดคลอ้งกนัในเรืTองลกูคา้เป้าหมาย ผลติภณัฑ ์ราคา ชอ่ง
ทางการขาย และโปรโมชัTน ยิTงในปัจจบัุนทีTสภาวะการแขง่ขันรุนแรง การวางแผนทีTรอบคอบและรัดกมุ โดยเฉพาะ
แผนกจิกรรมทีTมสีว่นเกีTยวขอ้งกบัค่าใชจ้า่ยหรอืตน้ทนุของบรษัิท จําเป็นอย่างยิTงทีTจะตอ้งไดรั้บการพจิารณาอยา่งถีT
ถว้น พรอ้มทั]งยังตอ้งทา้ทายโอกาสทีTจะไปถงึความสําเร็จตามเป้าหมายทีTบรษัิทตอ้งการดว้ยเชน่กัน 
 หลักสตูรนี]ไดพั้ฒนาขึ]นมาเพืTอใหท้มีขายและทมีการตลาด ไดเ้รยีนรูแ้ละเขา้ใจหลักการและเทคนคิการวาง
แผนการขายและการตลาดยคุใหมใ่หเ้หมาะกบักลุม่ลูกคา้เป้าหมาย การวเิคราะหส์ถานการณ์การแขง่ขัน การกําหนด
เป้าหมายและกลยุทธก์ารแขง่ขนั การวางแผนกจิกรรมสง่เสรมิการขายใหเ้หมาะสมกบัตน้ทนุและค่าใชจ้า่ย รวมถงึ
การตดิตามและประเมนิผลการขาย ระดมสมองเพืTอฝึกฝนการวางแผนใหส้อดคลอ้งกับแผนการตลาดอย่างไดผ้ลจรงิ 
เมืTอจบการอบรม ผูเ้ขา้สมัมนาจะสามารถประยกุตแ์ละต่อยอดความรูใ้นเรืTองนี]ไดด้ว้ยตนเอง 
 
หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา: 
1. กรอบแนวคดิการทําการตลาดยคุใหม ่
2. เป้าหมายการทําการตลาด (Marketing Objectives) 
3. กลุ่มลกูคา้เป้าหมาย (Target Market) 
4. สว่นประสมทางการตลาด (Marketing Mix: 4P’s , 7P’s) 
5. การวเิคราะหส์ถานการณก์ารแขง่ขัน  
6. กลยทุธก์ารตลาดและการขายยคุใหม ่(Strategies) 
6.1 การสรา้ง Customer Share 
6.2 การตอบความตอ้งการเฉพาะบคุคล หรอื การทํา Customization 
6.3 การสรา้งความสมัพันธก์บัลูกคา้ (Customer Relationship Management) 

7. เทคนคิเพิTมเตมิ 
7.1 การจัดการขอ้มลูลูกคา้ (Database Integration) 
7.2 การสรา้งปฏสัิมพันธก์ับลกูคา้ (Customer Interaction) 
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8. ปัจจัยแห่งความสําเร็จในการทําการตลาดยคุใหม ่
9. สรุป คําถามและคําตอบ 
 

ประกาศนยีบตัร: จากบรษิทั ไฮโพ เทรนนิ�ง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี� จํากดั 
                                                                             
ราคาคา่อบรม (ตอ่ 1 ทา่น) 
 

ราคาคา่อบรมสมัมนา / ทา่น 

จาํนวน คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ที�จา่ย 3 %  รวมจา่ยสทุธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอื หกั ณ ที�จา่ย 

 

1 ทา่น 

 

2,500.00 
 

175.00 
 

75.00 
 

2,600.00 
 

2,675.00 

 

วธิกีารชําระเงนิ:  
1. โอนผ่านบัญชธีนาคาร ดงันี] 
1.1 ธนาคารกรงุเทพ สาขาซอยอาร ีบญัชสีะสมทรัพย ์เลขทีT 127-4-66322-6 
1.2 ธนาคารไทยพาณชิย ์บญัชอีอมทรัพย ์สาขาพหลโยธนิ เลขทีT 014-2-63503-8 

          ชืTอบญัช ีบรษัิท ไฮโพ เทรนนิTง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีT จํากดั   
          และแฟกซใ์บ Pay in และหนังสอืรบัรองหัก ณ ทจี่าย (ถา้ม)ี ทีT 0-2615-4479  
          พรอ้มระบชุืTอบรษัิท เบอรต์ดิตอ่ของท่าน ชืTอหลกัสตูรและวนัอบรม 
2.  ชาํระดว้ยเชค็สัTงจา่ย บรษัิท ไฮโพ เทรนนิTง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีT จํากดั (สาํนักงานใหญ)่ 
3.  หกั ณ ทีTจา่ย 3% เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษี 0-1055-48105-59-0 
     บรษิทั ไฮโพ เทรนนิ�ง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี� จํากดั   
     40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉยั แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรุงเทพฯ 10400 
4. บรษัิทฯ ขอสงวนสทิธใินการไมค่นืเงนิทีTไดชํ้าระมาแลว้   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
อบรม, สมัมนา, งานขาย, การตลาด, วางแผนการขาย,วางแผนการตลาด , สว่นผสมการตลาด,วเิคราะหล์กูคา้,กลุม่เป้าหมาย 
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รายละเอยีดเพิ�มเตมิ กรณุาตดิตอ่: 
� Tel. : 086-318-3152  
� E-mail : hipotraining@gmail.com  
� Website : www.hipotraining.co.th หรอื สแกน QR Code ดา้นล่าง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

� ID Line@ : @761mvknp หรอื สแกน QR Code ดา้นล่าง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

� Facebook Fan page : www.facebook.com/HIPOtraining  หรอื สแกน QR Code ดา้นล่าง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

รบัชมตวัอยา่งการสอนเพิ�มเตมิไดท้ ี�  
� YouTube : https://www.youtube.com/user/hipotraining/videos 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


