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การวางแผนการขายอยา่งมอือาชพี 
 

วทิยากร: อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร 
อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด  
บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั จากสหรัฐอเมรกิา   

Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชัน่ จํากดั (มหาชน)  
และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม ์(ไทย) จํากดั จากเยอรมน ี 

 
 

10 สงิหาคม 2565 
09.00 – 16.00 น. 

*โรงแรมโกลดอ์อรค์ดิ วภิาวดฯี-สทุธสิาร กรงุเทพฯ 
 

*สถานทีก่ารจดัสมัมนาอาจเปลีย่นแปลงไดต้ามความเหมาะสม           
 

หลกัการและเหตผุล 
 ความสําเร็จในการขายของพนักงานขาย นอกจากความสามารถในการขายแลว้ การวางแผนการขายถอืเป็น
สว่นสาํคญัอนัดบัตน้ของการขายทีจ่ะนําไปสูก่ารบรรลเุป้ายอดขายของพนักงานขาย ไมว่า่จะเป็นการวางแผนเกีย่วกบั
การเขา้พบลกูคา้ ผลติภณัฑ ์ราคา ชอ่งทางการขาย และโปรโมชัน่ ยิง่ในปัจจบุนัทีส่ภาวะการแขง่ขนัรนุแรง การ
วางแผนทีร่อบคอบและรัดกมุ โดยเฉพาะแผนกจิกรรมทีม่สีว่นเกีย่วขอ้งกบัคา่ใชจ้า่ยหรอืตน้ทนุของบรษัิท จําเป็น
อยา่งยิง่ทีจ่ะตอ้งไดรั้บการพจิารณาอยา่งถีถ่ว้น เพราะสง่ผลอยา่งมากตอ่รายได ้กําไรหรอืขาดทนุของบรษัิท 
 
 หลกัสตูรนีไ้ดพั้ฒนาขึน้มาเพือ่ใหพ้นักงานขายไดเ้รยีนรูแ้ละเขา้ใจหลกัการและเทคนคิการวางแผนการขายให ้
เหมาะกบักลุม่ลกูคา้เป้าหมาย การวเิคราะหส์ถานการณก์ารขาย การกําหนดเป้าหมายและการพยากรณย์อดขาย การ
วางแผนกจิกรรมสง่เสรมิการขายใหเ้หมาะสมกบัตน้ทนุและคา่ใชจ้า่ย รวมถงึการตดิตามและประเมนิผลการขาย ระดม
สมองเพือ่ฝึกฝนการวางแผนอยา่งไดผ้ลจรงิ เมือ่จบการอบรม ผูเ้ขา้สมัมนาจะสามารถประยกุตแ์ละตอ่ยอดความรูใ้น
เรือ่งนีไ้ดด้ว้ยตนเอง  
 
 
วตัถปุระสงค:์   

1. เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบหลกัการและเทคนคิการวางแผนการขายอยา่งได 
2. เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมเขา้ใจและตระหนักถงึตน้ทนุและคา่ใชจ้า่ยทีเ่กดิจากการขาย และวางแผนการขายให ้

เหมาะสมกบัตน้ทนุและคา่ใชจ้า่ย  
3. เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมสามารถนําความรูท้ีไ่ด ้ไปใช ้ใหเ้กดิประโยชนส์งูสดุแกอ่งคก์ร  

 
หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา: 

1. แนวคดิการวางแผนการขายสําหรับพนักงานขาย 
2. การวเิคราะหส์ถานการณก์ารขายดว้ย SWOT Analysis 
3. การกาํหนดเป้าหมายการขายสาํหรับพนักงานขาย 
4. กจิกรรม:   SWOT Analysis และการกําหนดเป้าหมายการขาย 
5. แนวทางการวางแผนการขายอยา่งไดผ้ล (SMART Plan) 

5.1 ลกูคา้เป้าหมาย (Target Customer) 
5.2 ผลติภณัฑ ์(Product) 
5.3 ราคา (Price) 
5.4 ชอ่งทางการขาย (Sales Channel) 
5.5 การสง่เสรมิการขาย (Promotion 
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6. ขอ้พจิารณาสําคญัในการวางแผนการขายสําหรับพนักงานขาย 
6.1 คูแ่ขง่ขันในพืน้ที ่
6.2 เป้ายอดขาย 
6.3 งบประมาณ***วางแผนการขายอยา่งไรใหเ้หมาะสมกบัตน้ทนุและคา่ใชจ้า่ย 

7. การวางแผนปฏบิตักิารสําหรับงานขาย (Action Plan) 
8. กจิกรรม:   การวางแผนปฏบิตักิารสาํหรับงานขาย 
9. การพยากรณ์ยอดขาย (Sales Forecasting) 
10. การประเมนิผลการขาย (Sales Evaluation) 
11. ขอ้ควรปฏบิตัใินการวางแผนการขายเพือ่ความสําเร็จในการขาย 
12. สรปุ คําถามและคําตอบ 
 

 

 
ประกาศนยีบตัร : บรษิทั ไฮโพ เทรนนิง่ แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี ่จาํกดั 

 

อตัราหลกัสตูร (ตอ่ 1 ทา่น) 
ราคาคา่อบรมสมัมนา / ทา่น 

ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ทีจ่า่ย 3 %  รวมจา่ยสทุธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ทีจ่า่ย 

บคุคลท ัว่ไป 3,900.00 273.00 117.00 4,056.00 4,173.00 
สมาชกิ HIPO 3,700.00 259.00 111.00 3,848.00 3,959.00 

ราคาพเิศษ !!! ชําระคา่อบรมสมัมนา กอ่นวนัอบรม 15 วนั   
ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ทีจ่า่ย 3 %  รวมจา่ยสทุธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ทีจ่า่ย 

บคุคลท ัว่ไป 3,700.00 259.00 111.00 3,848.00 3,959.00 
สมาชกิ HIPO  3,400.00 238.00         102.00   3,536.00 3,638.00 

วธิกีารชําระเงนิ:  
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังนี ้

1.1 ธนาคารกรงุเทพ บัญชสีะสมทรัพย ์สาขา ซอยอาร ี  เลขที ่127-4-66322-6 
1.2 ธนาคารไทยพาณชิย ์บัญชอีอมทรัพย ์สาขา พหลโยธนิ เลขที ่014-2-63503-8 

          ชือ่บัญช ีบรษัิท ไฮโพ เทรนนิง่ แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี ่จํากดั   
          และแฟกซใ์บ Pay in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี ที ่0-2615-4479  
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิท เบอรต์ดิตอ่ของทา่น และชือ่หลักสตูร 
2.  ชําระดว้ยเชค็บรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท ไฮโพ เทรนนิง่ แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี ่จํากดั 
3.  หัก ณ ทีจ่า่ย 3% เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0-1055-48105-59-0 
     บรษิทั ไฮโพ เทรนนิง่ แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี ่จํากดั   
     40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉยั แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400 
4. บรษัิทฯ ขอสงวนสทิธใินการไมค่นืเงนิทีไ่ดช้ําระมาแลว้   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
อบรม,สมัมนา, วางแผนการขาย, Sales Planning , การแผนขาย,พนกังานขาย, การขาย , พยากรณ์ยอดขาย 
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รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: 
 Tel. : 086-318-3152 หรอื 02-615-4477    
 E-mail : hipotraining@gmail.com  
 Website : www.hipotraining.co.th หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 ID Line@ : @761mvknp หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 Facebook Fan page : www.facebook.com/HIPOtraining  หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
รบัชมตวัอยา่งการสอนเพิม่เตมิไดท้ี ่ 
 YouTube : https://www.youtube.com/user/hipotraining/videos 
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