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TRAINING OUTLINE  
 

หลักสูตร เทคนิคการขายยุค 4.0 
(Modification to keep up with Selling 4.0) 

 

 

PRINCIPLES 

วิวฒันาการทางการตลาด มีการเปลีEยนแปลงอยูต่ลอดเวลา แปรเปลีEยนไปตามกระแสการเปลีEยนแปลงของพล
วตัรของโลก และพฤตกิรรมและความต้องการของลกูค้า ทีEจะต้องมีการปรับเปลีEยนไปตามกระแสดงักลา่วข้างต้น ตั Lงแต ่
ยคุการตลาด 1.0 ไปจนถึงยคุการตลาด 4.0 เป็นตลาดทีEเน้นการผสมผสานการตลาดทั Lง3 ยคุเข้าไว้เป็นการตลาดทีEเน้น
คณุคา่มากกวา่มลูคา่ เป็นการตลาดสงัคมดจิิตอลอย่างแท้จริงในปัจจบุนั ทําให้ต้องมีการปรับตวัและปรับเปลีEยนวิถีทาง
การขายอย่างไรให้ทนักบัเปลีEยนแปลงทีEเกิดขึ Lน เพืEอให้การขายบรรลผุลสําเร็จและเป้าหมายได้อยา่งรวดเร็วทนัตอ่
สถานการณ์ทั Lงในปัจจบุนัและอนาคต 
 

AREAS OF STUDY 
 

1. ทีEมาและความแตกตา่งการตลาดในแตล่ะยคุ 
2. แนวโน้มของการขายแตล่ะยคุการตลาด 
3. Workshop: วิเคราะห์การขายแตล่ะยคุ 
4. ความเข้าใจในการตลาดยคุ 4.0 (Human Value) 
5. หวัใจสําคญัของการขายในยคุการตลาด 4.0 
6. แนวคิดและความสําคญัของการขายยคุ 4.0 
7. Workshop: วิเคราะห์การขายยุค 4.0 
8. เจาะลกึนวตักรรมการขายยคุ 4.0 
9. Principle 1: Communicate Channel 
10. Principle 2: Distribute Channel 
11. Principle 3: Facilitate Channel 
12. เทคนิคการปรับตวัให้ทนักบัการขายยคุ 4.0 
13. การปรับเปลีEยนการขายให้ทนักบัการขายยคุ 4.0 
14. Workshop : การขายยคุ 4.0 เชิงปฏิบตั ิ

หมายเหต ุหวัข้อทีEเสนอสามารถปรับเปลีEยนได้ตามความต้องการของลกูค้าหรือตามความคิดเห็นของวิทยากร 
การตดิต่อ: 02-615-4499, 0-2615-4477-8 hipotraining@hotmail.com, www.hipotraining.co.th 

วทิยากร: อาจารย์สุกจิ  ตรียุทธวัฒนา 


