
 

 
บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉัย  แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400       

โทร: 086-318-3151 อเีมล:์ hipotraining@gmail.com,เว็บไซท:์ www.hipotraining.co.th  

ทกัษะการขายเพืѷอนําไปสูก่ารปิดการขาย 
อยา่งมอือาชพี 

 
 

วทิยากร: อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร 
อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด 
บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั จากสหรัฐอเมรกิา 

Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชัѷน จํากดั (มหาชน) 
และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม ์(ไทย) จํากดั จากเยอรมน ี

ประสบการณ์ตรงและจรงิในวงการ ดา้นการขาย การตลาด และ บรกิาร มากกวา่ 30 ปี 

 
28 เมษายน 2568 

  09.00 – 16.00 น.  
** โรงแรมโกลด ์ออรค์ดิ กรงุเทพฯ (ถนนวภิาวดฯี-สทุธสิาร) 

 

*สถานทีѷจดัอบรมอาจเปลีѷยนแปลงไดต้ามความเหมาะสม 
U 

 

หลกัการและเหตผุล:  
 การขายจะประสบความสาํเร็จหรอืลม้เหลวนัѸน เหตผุลหลักเกดิจาก ทักษะ เทคนคิ ลกูลอ่ลกูชน
ในการขาย พนักงานขายจะตอ้งขายอยา่งมอือาชพี ขายอยา่งชงิไหวชงิพรบิกบัลกูคา้ รวมทัѸงตอ้ง
สามารถแกส้ถานการณ์อยา่งมปีระสทิธภิาพ ทักษะและเทคนคิเหลา่นีѸยอ่มสง่ผลตอ่การตัดสนิใจซืѸอของ
ลกูคา้และยอดขายขององคก์ร  ดังนัѸนจงึจําเป็นอยา่งยิѷงทีѷพนักงานขายตอ้งเรยีนรูเ้ทคนคิและยทุธวธิใีน
การขายและการบรหิารจัดการกบัลกูคา้ในเสีѸยวเวลาของการขาย เพืѷอหลกีเลีѷยงความผดิพลาดทีѷอาจ
เกดิขึѸนตอ่หนา้ลกูคา้ และสรา้งโอกาสแหง่ความสําเร็จในการขาย 
 หลักสตูรนีѸ จงึไดพ้ัฒนาขึѸนมาเพืѷอใหพ้นักงานขาย ไดเ้รยีนรูก้ารเตรยีมตัวเพืѷอสรา้งความสําเร็จ
ใจงานขาย การเสนอขายอยา่งมอือาชพี การแกปั้ญหา แกส้ถานการณ์ การระดมสมองทํากจิกรรมดา้น
การเสนอขายทีѷประยกุตข์ ึѸนใหส้มจรงิ เมืѷอจบการอบรม ผูเ้ขา้สมัมนาจะสามารถประยกุตแ์ละตอ่ยอด
ความรูด้า้นการขายไดด้ว้ยตนเอง 
วตัถปุระสงค:์   

1. เพืѷอใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดเ้รยีนรูแ้ละเขา้ใจขั Ѹนตอนการขายสูก่ารปิดการขาย 
2. เพืѷอใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบเทคนคิการเจรจาตอ่รองและการปิดการขายอยา่งมอือาชพี 
3. เพืѷอใหผู้เ้ขา้รับการอบรมสามารถนําความรูท้ีѷได ้ไปใชใ้หเ้กดิประโยชนส์งูสดุแกอ่งคก์ร สรา้ง

ยอดขายไดต้ามเป้าหมาย 
หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา: 
Module 1 : เตรยีมพรอ้ม...เรยีนรูข้ ัҟนตอนการขายสูก่ารปิดการขาย 

1. บทบาท และ หนา้ทีѷของพนักงานขาย – สรา้งความเขา้ใจและใหต้ระหนักถงึหนา้ทีѷทีѷตอ้งทํา 
2. วเิคราะห ์และ เขา้ใจความตอ้งการของลกูคา้อยา่งถอ่งแท ้ 
3. ข ัҟนตอนการขายอยา่งเป็นระบบ – สรา้งใหน้กัขาย ปิดการขายไดอ้ยา่งมอือาชพี พรอ้ม

ยกตวัอยา่งคาํพดู ทา่ทางประกอบ 
(ทกุขั Ѹนตอน จะเนน้เทคนคิและลกูลอ่ลกูชนอยา่งรายละเอยีด พรอ้มตัวอยา่งจรงิในการปฏบิัต)ิ 
 การเตรยีมตัวของพนักงานขาย- เตรยีมตัวใหพ้รอ้มกอ่นออกสนามรบ มชียัไปกวา่ครึѷง 
 การเปิดการขาย – เทคนคิการเตรยีมความพรอ้มระหวา่งพนักงานกบัลกูคา้ กอ่นการขาย 
 การวเิคราะหโ์อกาสการขาย และการสรา้งโอกาสในการขาย – โอกาสการขายคอือะไร ทําไม

ตอ้งวเิคราะห ์ วเิคราะหอ์ยา่งไร 
 การนําเสนอผลติภัณฑ-์ นําเสนอสนิคา้อยา่งมอือาชพี ใหล้กูคา้ตาสวา่ง 
 การตอบคําถามและขอ้โตแ้ยง้ – จัดการและรับมอืกบัขอ้โตแ้ยง้อยา่งเป็นระบบ 

Module 2 : เทคนคิการเจรจาตอ่รองและการปิดการขายอยา่งมอือาชพี 
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4. การเจรจาตอ่รอง – เจรจาอยา่งไรใหไ้มเ่สยีเปรยีบ หรอื ตกเป็นเครืѷองมอืลกูคา้ 
5. การปิดการขาย- ปิดการขายเมืѷอไร ปิดอยา่งไรจงึจะเหมาะสม และ ได ้Order 
6. การหาสญัญาณ การซืѸอ 

 คําพดู 
 บคุลกิลักษณะ 

7. เทคนคิการปิดการขาย 
 วธิ ีและ กลยทุธ ์การปิดการขาย 
 เทคนคิเพิѷมเตมิการปิดการขายอยา่งแยบยล จนลกูคา้ไมรู่ต้ัว 

8. กจิกรรมจําลองสถานการณ์การขาย...ฝึกปฏบิตัอิยา่งเขม้ขน้  
9. ขอ้ควรปฏบิัตใินขณะขายเพืѷอสรา้งความเชืѷอมัѷนใหก้บัลกูคา้ (สิѷงทีѷนักขายตอ้งทําเพืѷอใหเ้ป็นนัก

ขายมอือาชพี ทีѷลกูคา้เกดิความศรัทธาและความเชืѷอมัѷน) 
10. เทคนคิการผกูใจลกูคา้ทีѷซืѸอสนิคา้ใหก้ลับมาซืѸอซํѸา 
11. การทบทวนการขาย – ขายได ้หรอื ไมไ่ด ้มาจากสาเหตอุะไร เรยีนรูไ้วจ้ะไดไ้มพ่ลาดอกี 
12. สรปุ คําถามและคําตอบ 

 

 
ประกาศนยีบตัร: บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 

อตัราหลกัสตูร (ตอ่ 1 ทา่น) 
ราคาคา่อบรมสมัมนา / ทา่น 

ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ทีѷจา่ย 3 %  รวมจา่ยสทุธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ทีѷจา่ย 
บคุคลท ัѷวไป 3,900.00 273.00 117.00 4,056.00 4,173.00 

ราคาพเิศษ !!! ชําระคา่อบรมสมัมนา กอ่นวนัอบรม 15 วนั   
ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ทีѷจา่ย 3 %  รวมจา่ยสทุธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ทีѷจา่ย 

บคุคลท ัѷวไป 3,700.00 259.00 111.00 3,848.00 3,959.00 

วธิกีารชําระเงนิ:  
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังนีѸ 

1.1 ธนาคารกรงุเทพ บัญชสีะสมทรัพย ์สาขา ซอยอาร ี  เลขทีѷ 127-4-66322-6 
1.2 ธนาคารไทยพาณชิย ์บัญชอีอมทรัพย ์สาขา พหลโยธนิ เลขทีѷ 014-2-63503-8 

          ชืѷอบัญช ีบรษัิท ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั   
          และแฟกซใ์บ Pay in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี ทีѷ 0-2615-4479  
          พรอ้มระบชุืѷอบรษัิท เบอรต์ดิตอ่ของทา่น และชืѷอหลักสตูร 
2.  ชําระดว้ยเชค็บรษัิท สัѷงจา่ย บรษัิท ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 
3.  หัก ณ ทีѷจา่ย 3% เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0-1055-48105-59-0 
     บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั   
     40/81 ซอยอนิทามระ8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉยั แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400 
4. บรษัิทฯ ขอสงวนสทิธใินการไมค่นืเงนิทีѷไดชํ้าระมาแลว้   
อบรม, สมัมนา, งานขาย, การตลาด, ทกัษะ, การขาย, ลูกคา้, รูปแบบ, เทคนิค, ลูกล่อลูกชน, มืออาชีพ, ชิงไหวชิงพริบ,ปิดการขาย 
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รายละเอยีดเพิѷมเตมิ กรณุาตดิตอ่: 
 Tel. : 086-318-3151 
 E-mail : hipotraining@gmail.com  
 Website : www.hipotraining.co.th หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 ID Line@ : @761mvknp หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 Facebook Fan page : www.facebook.com/HIPOtraining  หรอื สแกน QR Code 

ดา้นลา่ง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
รบัชมตวัอยา่งการสอนเพิѷมเตมิไดท้ีѷ  
 YouTube : https://www.youtube.com/user/hipotraining/videos 

 
 
 
 
 
 
 


