
 

 
บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉัย  แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400       

โทร: 086-318-3151 อเีมล:์ hipotraining@gmail.com,  เว็บไซท:์ www.hipotraining.com  

สดุยอดเทคนคิการเพิѷมยอดขายและการพฒันา
บคุลกิภาพของนกัขายอยา่งไดผ้ล 

  
วทิยากร: พท.ดร. ธธรีธ์ร ธรีขวญัโรจน ์

(วทิยากรใชภ้าษาเขา้ใจงา่ย ชดัเจน ตรงประเด็น ไมม่ศัีพทห์รอืคํายากๆ แตกตา่งจากดอ๊กเตอรทั์ѷวไป) 
อดตี General Manager - บรษัิท หา้งสรรพสนิคา้เซ็นทรัล จํากัด 
อดตีผูจั้ดการและบรหิารการขาย อตุสาหกรรมนมไทย(นมตรามะล)ิ 

และผา่นงานดา้นการขายและการตลาดจาก ธนาคารกสกิรไทย  
รวมประสบการณ์การทํางานดา้นการขาย การตลาดและการบรกิารมากกวา่ 30 ปี 

ปัจจุบันดํารงตําแหน่งกรรมการ  บรษัิท ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 
เป็นทีѷปรกึษาและวทิยากรรับเชญิใหแ้กห่น่วยงานภาครัฐ ภาคเอกชนและสถาบันฝึกอบรมมากมาย 

 
18 กรกฎาคม 2568 
09.00 - 16.00 น. 

** โรงแรมโกลด ์ออรค์ดิ กรงุเทพฯ (ถนนวภิาวดฯี-สทุธสิาร) 
**สถานทีѷจัดอบรมอาจเปลีѷยนแปลงไดต้ามความเหมาะสม 

 
หลกัการและเหตผุล 
       ในโลกของการแขง่ขนัทีѷรนุแรงเชน่นีѸ ลกูคา้ของแตล่ะธรุกจิมคีวามตอ้งการและลักษณะพฤตกิรรมทีѷแตกตา่ง
กนัหลายรปูแบบ การขายโดยอาศัยทักษะและเทคนคิรปูแบบเดยีวสําหรับลกูคา้ทีѷแตกตา่งกนั ยอ่มไมไ่ดผ้ล หรอื 
ไดผ้ลไมเ่ต็มประสทิธภิาพ ดังนัѸน แมว้า่ สนิคา้ หรอื บรกิารจะอยา่งเดยีวกนั แตพ่นักงานขายจะตอ้งมเีทคนคิ 
ทักษะ ลกูลอ่ลกูชน รวมทัѸงยทุธวธิทีีѷแตกตา่งกนัในการขาย การสรา้งความสนใจใหก้บัลกูคา้จนลกูคา้เกดิการ
ตัดสนิใจซืѸอ  รวมถงึกลยทุธแ์ละเทคนคิการนําเสนอผลติภัณฑเ์พืѷอการขาย การสรา้งความมัѷนใจและความ
ประทับใจขณะนําเสนอ การใชส้ืѷอในการนําเสนอการขายอยา่งน่าสนใจ และทีѷขาดไมไ่ดค้อื การสรา้ง Smart 
Personality ใหเ้กดิขึѸนตั Ѹงแตก่ารเขา้พบลกูคา้ เนืѷองจาก บคุลกิภาพทีѷดยีอ่มนํามาซึѷงความน่าเชืѷอถอืขององคก์ร 
ยิѷงกวา่นัѸนลกูคา้ในยคุนีѸยังนําบคุลกิภาพของพนักงานไปผนวกในสมองประเมนิคณุภาพและราคาของผลติภัณฑ ์
บคุคลในทกุหน่วยงานจงึถอืเป็นตัวแทนทีѷจะบง่บอกวา่องคก์รนัѸนๆ เป็นอยา่งไรในสายตาของภายนอกจนกลา่วได ้
วา่ บคุลกิภาพของพนักงานทกุคนมผีลอยา่งยิѷงตอ่ภาพลักษณอ์งคก์ร  โดยเฉพาะอยา่งยิѷง พนักงานขาย 
          หลักสตูรนีѸจงึไดพ้ัฒนาขึѸนมาเพืѷอตอบสนองให ้พนักงานขาย และหัวหนา้พนักงานขาย ไดเ้รยีนรู ้เทคนคิ
และประสบการณ์จรงิ ในการขายใหก้บัลกูคา้หลายรปูแบบ ตั Ѹงแตก่ารเขา้ใจรปูแบบของลกูคา้ การบรหิารจัดการกบั
ลกูคา้ในแตล่ะรปูแบบใหเ้หมาะสม การหาจดุขายและการลนไฟลกูคา้ การนําเสนอผลติภัณฑเ์พืѷอการขายอยา่ง
ไดผ้ล และการพัฒนาบคุลกิภาพใหน่้าเชืѷอถอืในสายตาลกูคา้ ทั ѸงหมดนีѸเพืѷอสง่ผลใหย้อดขายเพิѷมขึѸนตาม
เป้าหมาย เมืѷอจบการอบรมผูเ้ขา้สมัมนาจะสามารถประยกุตแ์ละตอ่ยอดความรูด้า้นการขายกบัลกูคา้ในรปูแบบ
ตา่งๆ ไดด้ว้ยดว้ยตนเอง 
 
วตัถปุระสงค ์
1. เพืѷอสรา้งความรูค้วามเขา้ใจเรืѷองเทคนคิการขายกบัลกูคา้หลากหลายรปูแบบ 
2. เพืѷอใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบหลักการและเทคนคิการนําเสนอผลติภัณฑอ์ยา่งมอือาชพีและเป็นระบบ 
3. เพืѷอฝึกฝนทักษะการนําเสนอผลติภัณฑ ์รวมถงึทักษะดา้นการโนม้นา้วลกูคา้ใหส้นใจและตัดสนิใจซืѸออยา่งเต็ม
ใจ4. เพืѷอสรา้งความมัѷนใจใหก้บัผูเ้ขา้รับการอบรมในการนํา “ศาสตร”์ และ “ศลิป์” ของการนําเสนอผลติภัณฑ ์ไป
ใชใ้นการปฏบิัตงิานจรงิอยา่งไดผ้ลดเีลศิ จนบรรลเุป้าหมายในการขาย 
5. เพืѷอใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดเ้ขา้ใจหลักการและการพัฒนาบคุลกิภาพใหเ้หมาะสมกบังาน เพืѷอเสรมิสรา้งความ
มัѷนใจและภาพลักษณ์ทีѷดตีอ่ตนเองและองคก์รไดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพ 
6. เพืѷอใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถนําความรูท้ีѷไดไ้ปประยกุตใ์ชใ้นการสรา้งสรรคก์ารขายกบัลกูคา้หลากหลายรปูแบบให ้
เหมาะกบัตนเองไดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพ และบรรลเุป้าหมายในการเพิѷมยอดขายในทีѷสดุ 
7. เพืѷอใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถนําความรูแ้ละประสบการณ์ทีѷได ้ไปประยกุตใ์ชไ้ดอ้ยา่งเหมาะสมในงานทีѷรับผดิชอบ 
 



 

 
บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉัย  แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400       

โทร: 086-318-3151 อเีมล:์ hipotraining@gmail.com,  เว็บไซท:์ www.hipotraining.com  

หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา 
Module 1: ปจัจยัแหง่ความสําเร็จในการเพิѷมและสรา้งยอดขายใหท้ะลเุป้า !!! 
      1. บทบาท และ หนา้ทีѷของพนักงานขายเพืѷอเพิѷมยอดขาย – สรา้งความเขา้ใจและใหต้ระหนักถงึหนา้ทีѷทีѷตอ้ง
ทํา 
      2. สิѷงสาํคัญทีѷพนักงานขายมอือาชพีควรจะม ี- เขา้ใจถงึคณุสมบัตขิองตัวนักขายกอ่นจะเริѷมลงมอืขาย 
      3. เรยีนรูแ้ละเขา้ใจพฤตกิรรมของลกูคา้ 
      4. เจาะลกึ...บทบาท พฤตกิรรมและสไตลข์องลกูคา้ทีѷหลากหลาย – (เรยีนรูล้กูคา้อยา่งเขา้ใจพรอ้มวธิกีาร
พชิติลกูคา้ในแตล่ะประเภท) 
          - ลกูคา้พรหมจรรย ์
          - ลกูคา้เจา้อารมณ์ 
          - ลกูคา้เจา้ยศเจา้อยา่ง 
          - ลกูคา้ลกูทุง่ 
     5. การจัดการกบัลกูคา้ในแตล่ะประเภท พรอ้มเทคนคิเพิѷมเตมิ 
     6. กจิกรรม Workshop : การเสนอขายกบัลกูคา้หลากหลายรปูแบบ (พรอ้มเทคนคิเพิѷมเตมิ) 
     7. ขั Ѹนตอนการขายอยา่งเป็นระบบเพืѷอเพิѷมยอดขาย – สรา้งใหนั้กขาย ขายอยา่งมอือาชพี (ทกุขั Ѹนตอน จะเนน้
เทคนคิและลกูลอ่ลกูชนอยา่งรายละเอยีด พรอ้มตวัอยา่งจรงิในการปฏบิัต)ิ 
     8. กจิกรรม Workshop : เทคนคิการเป็นสดุยอดพนักงานขายมอือาชพี 
Module 2 เพิѷมยอดขายดว้ยหนึѷงสมอง สองมอื และความพรอ้มการพฒันาบคุลกิภาพ 
     9. ปฏบิตักิาร ... การเพิѷมยอดขายดว้ยตัวเอง 
         - การเตรยีมตัวของพนักงานขาย- เตรยีมตัวใหพ้รอ้มกอ่นออกสนามรบ มชียัไปกวา่ครึѷง 
         - การวางแผนเป้าหมายการขายในแตล่ะเดอืน 
         - วางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกบัลกูคา้ 
         - การจัดเก็บขอ้มลูลกูคา้และความเขา้ใจลกูคา้เป็นรายๆ 
         - ความสมํѷาเสมอในการเขา้พบ 
         - การทบทวนการขาย 
         - สรา้งพลังใจ เพิѷมไฟใหต้ัวเอง 
    10. กจิกรรมจําลองสถานการณ์การขาย เพืѷอหายทุธวธิกีารเพิѷมยอดขาย (ปฏบิัต ิพรอ้มใหเ้ทคนคิ / ความเห็น
เพิѷมเตมิจากวทิยากร เพืѷอใหย้อดขายเพิѷมขึѸนอยา่งเป็นระบบ) 
    11. การสรา้งมาดนักขายดว้ยบคุลกิภาพและการวางตัวทีѷเหมาะสม 
          - การพัฒนาบคุลกิภาพภายนอก 
          - กรยิาทา่ทางทว่งทา่ตา่งๆการยนื การเดนิ การนัѷง สหีนา้ แววตาทา่ทางประกอบ 
          - การแตง่กาย การแตง่ทรงผม และการดแูลใบหนา้ 
          - การพัฒนาบคุลกิภาพภายใน 
          - การมทัีศนคตทิีѷด ีมองโลกในดา้นบวก 
          - การสืѷอสารอยา่งสรา้งสรรค ์
          - การปรับอารมณแ์ละความรูส้กึภายใน เพืѷอสรา้งพลังตอ่งานขาย 
          - การปรับกรอบความคดิใหส้อดคลอ้งตอ่งานขาย เพืѷอสรา้งประสทิธผิลทีѷดใีหก้บังานขาย 
          - กจิกรรม พัฒนา บคุลกิภาพ ให ้SMART 
     12. ขอ้ควรปฏบิัตใินขณะขาย เพืѷอเสรมิสรา้งความเชืѷอมัѷนใหล้กูคา้ 
     13. การทบทวนผลการขาย ทําไมขายได ้หรอื ขายไมไ่ด ้
     14. สรปุ คําถามและคําตอบ 
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ประกาศนยีบตัร : บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 

 

อตัราหลกัสตูร (ตอ่ 1 ทา่น) 
ราคาคา่อบรมสมัมนา / ทา่น 

ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ทีѷจา่ย 3 %  รวมจา่ยสทุธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ทีѷจา่ย 
บคุคลท ัѷวไป 3,900.00 273.00 117.00 4,056.00 4,173.00 

ราคาพเิศษ !!! ชําระคา่อบรมสมัมนา กอ่นวนัอบรม 15 วนั   
ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ทีѷจา่ย 3 %  รวมจา่ยสทุธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ทีѷจา่ย 

บคุคลท ัѷวไป 3,700.00 259.00 111.00 3,848.00 3,959.00 

วธิกีารชําระเงนิ:  
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังนีѸ 

1.1 ธนาคารกรงุเทพ บัญชสีะสมทรัพย ์สาขา ซอยอาร ี  เลขทีѷ 127-4-66322-6 
1.2 ธนาคารไทยพาณชิย ์บัญชอีอมทรัพย ์สาขา พหลโยธนิ เลขทีѷ 014-2-63503-8 

          ชืѷอบัญช ีบรษัิท ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั   
          และแฟกซใ์บ Pay in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี ทีѷ 0-2615-4479  
          พรอ้มระบชุืѷอบรษัิท เบอรต์ดิตอ่ของทา่น และชืѷอหลักสตูร 
2.  ชําระดว้ยเชค็บรษัิท สัѷงจา่ย บรษัิท ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 
3.  หัก ณ ทีѷจ่าย 3% เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0-1055-48105-59-0 
     บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั   
     40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉยั แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400 
4. บรษัิทฯ ขอสงวนสทิธใินการไมค่นืเงนิทีѷไดช้ําระมาแลว้   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
อบรม, สมัมนา, สนิคา้อตุสาหกรรม, ผลติภัณฑ,์ สนิคา้, บรกิาร, Four Steps, F.A.B.E Model, ขาย  
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รายละเอยีดเพิѷมเตมิ กรณุาตดิตอ่: 
 Tel. : 086-318-3151  
 E-mail : hipotraining@gmail.com  
 Website : www.hipotraining.co.th หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 ID Line@ : @761mvknp หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 Facebook Fan page : www.facebook.com/HIPOtraining  หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
รบัชมตวัอยา่งการสอนเพิѷมเตมิไดท้ีѷ  
 YouTube : https://www.youtube.com/user/hipotraining/videos 

 
 
 
 
 


